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Proyecto

FEB Oferta /Segmentacion/ . Habilidades /Herramientas /
21 Transaccion - Funcionalidad
|
|
FEB Modelo de negocio + . Dinero / Valor /Creacién /
28 Plan de Negocio - Cuidado /Inversion
-
|
S Marcas + Comunicacién . Narrativa / Valor /Venta
.
|
MAR Marketing digital - Valores /Personales /
14 = Organizacional
|
|
el Operacién . Propésito
|
.
| °
MAR . Valor de mi oferta
28 Ventas + Clientes - + Competitividad
.
|
AIBIR Liderazgo E Yo soy un producto
.
ABR .. . . - . .
25 Planeacion Estratégica - Crecimiento personal
.
|
Mo"}Y Administracién + Finanzas = Valor de laimageny el diseino
|
.
MAY e : - Futuro + Mejora continua,
09 Contabilidad + Fiscal - 1+D e Innovacion
.
|
N-'llév Capital Humano - Tu proyecto
.
|
MZI%Y Legal E Tu proyecto
|
|
MAY Transformacion _
30 Digital + 1A w Tu proyecto
JUN TU PROYECTO
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Siembra tus ideas
para gue coseches
tu futuro.

abner.millan@cosecha.mx
WA 81340 20371 www.cosecha.mx



